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Nejdůležitějším faktorem při výběru subdodavatelů je dlouhodobá spolupráce, výjimku tvoří velké stavební firmy

Praha, 19. srpna – Při výběru subdodavatelů upřednostňují stavební společnosti nejvíce dlouhodobou spolupráci a vlastní zkušenosti s danou firmou. Dalšími významnými faktory jsou osobní kontakty a kvalita použitých materiálů. Pro velké stavební firmy je naopak nejdůležitějším kritériem cena. Vyplývá to z Kvartální analýzy českého stavebnictví Q3/2016 zpracované analytickou společností CEEC Research ve spolupráci se společností SGCP, divize Weber.

Pro stavební společnosti je při výběru subdodavatelů nejdůležitějším kritériem vlastní dlouhodobá spolupráce s danou firmou. Potvrzují to ředitelé stavebních společností, kteří na stupnici od nuly do desítky, kde desítka má největší vliv na rozhodnutí o výběru subdodavatele, přidělili tomuto faktoru průměrnou hodnotu 8,7. Dalšími důležitými faktory jsou pak osobní kontakty (8,2) a kvalita použitých materiálů (7,9). Nejméně se naopak podle vyjádření ředitelů přihlíží k ceně (7,1) a poskytnutým referencím (7,2). „Tento trend můžeme potvrdit. Dokonce bych řekl, že i velké stavební firmy si začínají velmi vysoko cenit fungující dlouhodobou spolupráci. Protože pokud se sejde stabilita v kvalitě dodávek se silným finančním zázemím (stavební firma/generální dodavatel se nemusejí bát, že jim subdodavatel zmizí ze stavby, protože se ocitne v insolvenci), tak je to faktor, který může mít rozhodující vliv při následném výběru subdodavatele pro další projekty,“ uvádí Karel Köszegi, ředitel pro Business Development v CEMEX Czech Republic. „Při výběru stavebního dodavatele je důležitá nejen cena, ale samozřejmě i kvalita odváděné práce a stavebních materiálů. Pokud by se zohlednilo jen jedno z uvedených kritérií, nepřinese to zadavateli díla požadovaný výsledek. Stejně jako nekvalitní levné materiály mohou  znehodnotit jinak dobrý projekt, tak i nekvalitní provedení stavebních prací připraví stavbu o výhody kvalitních materiálů,“ potvrzuje Karel Branda, ředitel Trigema Building. Petar P. Stanchev, předseda představenstva aplis.cz doplňuje: „Tlak na zvýšení efektivity firem se významně promítá na subdodavatele. Cena není všechno, velký význam má ještě spolehlivost a sehranost. To je hnací silou aktuálního trendu řízení spolupráce se subdodavateli za pomoci informačních technologii a automatizace procesů.“

[bookmark: _GoBack]Značné rozdíly v odpovědích však panují v závislosti na velikosti a zaměření stavebních společností. Velké firmy tak navzdory celkovému výsledku nejvíce upřednostňují nabízenou cenu (8,4 bodů z 10), a dlouhodobou spolupráci umísťují při rozhodování až na druhé místo (7,9 bodů z 10). Malé a střední firmy a společnosti zabývající se pozemním stavitelstvím přikládají dlouhodobé spolupráci s daným dodavatelem největší váhu ze všech a shodně tomuto faktoru přiřadili 9,0 bodů z 10 možných, což je vůbec nejvyšší známka v celém průzkumu. Firmy zaměřené na inženýrské stavby si kromě dlouhodobé spolupráce (8,1 bodů z 10) cení také adekvátního termínu dodání (7,8 bodů z 10), který tak umísťují na druhé místo společně s kvalitou použitých materiálů. „Velkou roli při spolupráci se stavebními firmami stále hraje cena výrobků, ale roste i zájem o kvalitu, přidanou hodnotu, ekologické materiály s certifikací EPD nebo o inovativní výrobky s jedinečnými parametry. Jsme lídrem v inovativních řešeních a na trh přinášíme unikátní materiály, které mají vysokou přidanou hodnotu z pohledu akustiky, energetických úspor nebo světelné pohody v budovách. Z tohoto pohledu dáváme trhu impulsy k zavádění nových materiálů a pracovních postupů a jsem přesvědčen o tom, že čím dál více budou tyto faktory rozhodovat o výběru dodavatele,“ komentuje výsledky výzkumu Tomáš Rosák, předseda představenstva Saint-Gobain Construction Products CZ, a. s. „Naše společnost věnuje výběru svých dodavatelů značné úsilí. Dlouhodobou spolupráci postavenou na korektních vztazích s našimi dodavateli považujeme za jeden z klíčových faktorů samotného výběrového procesu. Samozřejmě, že vývoj na trhu výrazným způsobem ovlivňuje i cenu dodavatelských služeb a tomu i my přizpůsobujeme svoje kritéria směrem k našim obchodním partnerům. Kvalita poskytovaných služeb musí být vždy na vysoké úrovni – touto strategií se řídíme i my ve vztahu k našim zákazníkům,“ říká Ján Kozáček, výkonný ředitel Ramirent CZ/SK.

	Kritéria výběru subdodavatelů dle velikosti a zaměření stavební firmy (stupnice od 0 min. do 10 max.)

	
	Dlouhodobá spolupráce
	Cena
	Termín dodání
	Kvalita použitých materiálů
	Reference
	Osobní kontakty

	Velké stavební firmy
	7,9
	8,4
	7,7
	7,2
	6,5
	7,2

	Malé a střední stavební firmy
	9,0
	6,6
	7,7
	8,2
	7,4
	8,5

	Pozemní stavitelství
	9,0
	6,9
	7,7
	8,0
	7,7
	8,6

	Inženýrské stavitelství
	8,1
	7,3
	7,8
	7,8
	6,3
	7,4



„Při přípravě Stavebních veletrhů Brno preferujeme dlouhodobou spolupráci založenou na osobních kontaktech a na znalosti individuálních potřeb klientů. Ať už se jedná o samotnou veletržní účast, nebo přípravu doprovodných programů. Tato užší spolupráce vede k většímu přínosu a tedy i spokojenosti pro všechny zúčastněné subjekty. Proto i při jednání s novými klienty se samozřejmě zajímáme o jejich potřeby a o to, jak zefektivnit jejich účast na veletrhu,“ uzavírá Radim Tichý, ředitel BVV.


Kvartální analýza českého stavebnictví Q3/2016 bude publikována již brzy na 
www.ceec.eu 


Kontakt pro média:

Alena Bradáčová
PR & Communication Director
CEEC Research
E-mail: bradacova@ceec.eu
Tel.: +420 777 299 790


Společnost CEEC Research je přední analytickou a výzkumnou společností zaměřující se na vývoj vybraných sektorů ekonomiky v zemích střední a východní Evropy. Naše studie jsou využívány v současné době více než 17 000 společnostmi. Společnost CEEC Research vznikla v roce 2005 jako analytická organizace specializující se na zpracovávání výzkumů a analýz stavebního sektoru, následně se analytické zaměření rozšířilo i na další vybrané sektory ekonomiky, včetně strojírenství.

CEEC Research navíc k pravidelným a bezplatným analýzám také organizuje vysoce specializované odborné konference, kterých se účastní generální ředitelé nejvýznamnějších společností, prezidenti klíčových svazů, cechů a komor a rovněž i ministři a nejvyšší představitelé státu z vybraných zemí.
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